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Résumé Le document de référence dans le domaine de l'influence et de la manipulation. Pourquoi et
comment sommes-nous amenés à faire des choses contre notre gré? Robert Cialdini, docteur en
psychologie sociale, livre le résultat de plus de quinze ans de recherches sur les mécanismes et les
techniques de persuasion.
Notes La couverture porte en plus : "comprendre et maîtriser les mécanismes et les techniques de
persuasion". - Index.
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